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B onjour !
N ous sommes Damien et N icolas
les cofondateurs de Supernova. 



Comment 
faire une étude de marché ?



J e commande
une étude de marché

1

2

Peu pertinent
car souvent macro-Économique, ne 
sera jamais assez prÉcis

M E TH O D E  « TR A D ITIO N N E LLE »

3

Co° teux
en particulier pour une entreprise en 
crÉation

Chronophage
en particulier pour une entreprise en 
création



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

Q uand on crée son entreprise,  un marché,  ça 
ne s’étudie pas,  ça s’explore !



Q ue feront la plupart de vos futurs clients qui cherchent le 
type de produit ou de service que vous vendrez ?

M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

O bservez les tendances de 
recherche

de votre futur business (par 
rÉgion et par ville)



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

Créer une campagne 
publicitaire

avec un budget modeste

CrÉer une page web (« landing 
page » )

prÉsentant votre produit / service et 
invitant le visiteur Ñ s’inscrire (liste 

d’attente, newsletter, prise de rendez-
vous etc…)

S’ inscrire dans des groupes
sur les réseaux sociaux 

composés de vos clients 
potentiels



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

A ller au contact de ses futurs clients
et leur poser un maximum de 
questions !  

Avoir une connaissance intime de 
ses clients,  comprendre leurs 
besoins…et surtout leurs 
frustrations

⚠ A vant d’avoir crÉÉ son produit / 
service !

La rÊgle d’or !



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

Ils l’ont fait avant vous…



M E TH O D E  « M A R K E T H A C K IN G »

Se confronter au marchÉ le plus tðt 
possible en ayant investi le moins de 
temps possible dans le produit

… ⚠ car la ressource la plus 
importante d’un entrepreneur c’est 
son temps !



Q u’est-ce 
qu’un business plan ?



…qui décrit votre projet 
entrepreneurial et son 
potentiel de rÉussite

Document
(WORD, PDF, EXCEL 

etc…)

> Q ui êtes-vous ?

> Quel est le problÊme ou le besoin
auquel vous répondez ?

> Quelle est la solution que vous apportez à 
ce problème / besoin ?

> Quelle est votre cible (clients, taille du 
marché) ? 

> Comment vous allez conquÉrir votre cible 
?

> Quel est le prÉvisionnel financier du 
projet ?



compte de résultat 
prévisionnel

plan de financement

besoin en fond de 
roulement

étude de marché

avantages 
compétitifs

équipe

fondateurs

stratégie



Business plan E ntreprise 😉😉



CE  Q UI E ST 
C E R TA IN

Ce que vous aller 

DE PE N SE R

CE  Q UI E ST 
IN CE R TA IN

Ce que vous aller 

E N CA ISSE R

⚠ C e qui est le plus dÉterminant pour l’avenir
…est ce qui est incertain

LE  D ILE M M E  D U B US IN E S S  PLA N



A  quoi 
sert un business plan ?



CO N VA IN CR E

outil de vente, il doit susciter 
l’intérêt pour le projet, il doit 

déclencher du désir !

SE  C O N F R O N TE R

à la réalité
(si, si 😉😉)

SE  F IX E R

des objectifs

1 2 3



C O N V A IN C R E

BA N Q UE S

Financer un investissement, le 
lancement d’un projet, une 

situation de trésorerie 
temporairement critique etc…

IN V E STISSE UR S

Réaliser une levée de fonds de 
type seed, série A etc…

PA R TE N A IR E S

Intégrer un incubateur, un 
accélérateur, obtenir des 

subventions (BPI, French tech
etc…)

…E T SURTO UT SO IT-M Ê M E  !



LE  B USIN E SS M O DE L

+  Chiffre d’affaires
- Dépenses
- Salaires
- Amortissement

= Profits > 0 !

S E  C O N F R O N T E R  A  LA  R E A LITE



LE  B USIN E SS M O DE L

=

O B J E CTIF S 
(ventes, dépenses, salaires etc…)

=

F E UILLE  DE  R O UTE

S E  F IX E R  D E S  O B J E C TIF S



Q uand 
faire un business plan ?



Pas de business plan sans 
« product market fit »  !

M O N  
PR O DUIT M A R C H E



Le business plan s’effectue lors des 
grands moments de la vie de 
l’entreprise, notamment lors de 
changements structurels :

> Création
> Lancement d’un nouveau produit
> Décisions d’embauches
> Décisions d’investissements
> Levée de fonds
> Pivot
> Vente de l’entreprise

etc…



Comment 
faire un business plan ?



PLUS IE UR S  O PTIO N S

M O DE LE S | F ICH IE R S

Il existe plusieurs modÊles et outils 
disponible sur le W E B ,  s’appuyant 
sur des outils bureautique (E XC E L,  

W O RD,  PDF etc…)

CO N SULTA N TS

Les consultants,  expert 
comptables et structures 

d’accompagnement proposent un 
accompagnement sur la rÉalisation 

de business plan

A PPLICATIO N S W E B

Les applications web sous forme 
de SAAS (Software As A Service) 

permettent de réaliser un business 
plan en ligne de manière 

autonome et pour un bon rapport 
qualité / prix



DÉmo !  
https://www.supernova-business.com

https://www.supernova-business.com/
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